	HỢP TÁC XÃ 
TRÀ XANH THÁI NGUYÊN
Số:...../2020/HĐDL

	CỘNG HOÀ XÃ HỘI CHỦ NGHĨA VIỆT NAM
Độc lập – Tự do – Hạnh phúc

	         

	Thái Nguyên, ngày ..... tháng...... năm 2020


HỢP ĐỒNG ĐẠI  LÝ 
- Căn cứ Luật Thương Mại của Quốc Hội Nước Cộng Hoà Xã Hội Chủ Nghĩa Việt Nam số 36/2005/QH 11 ngày 14/06/2006;
- Căn cứ vào khả năng và nhu cầu của hai bên;
- Dựa trên tinh thần trung thực và thiện chí hợp tác của các bên.
    Hôm nay, ngày ...... tháng ....... năm 2020 Tại HTX Trà Xanh Thái Nguyên, Chúng tôi gồm có:
Bên A:   HTX TRÀ XANH THÁI NGUYÊN  

	Người đại diện: Bà Đặng Thị Hồng Vân Chức vụ: Giám đốc.

	Địa chỉ: Tổ 21, Phường Phan Đình Phùng, TP Thái Nguyên, tỉnh Thái Nguyên

	Điện thoại: 0988 925 926 - Website: https://trathainguyen.net.vn, https://chetancuongthainguyen.com.vn - Email: htxtraxanhthainguyen@gmail.com 

	

	


Bên B: Đại lý  ...........................................................
	Địa chỉ trụ sở chính: ..........................................................................................

	Điện thoại/ Fax: .............................................................................................

	Số tài khoản: .................................................................................................

	Mở tại Ngân hàng: ........................................................................................

	Đại diện là Ông (Bà):.....................................................................................

	Chức vụ: Chủ hợp đồng đại lý 


Hai bên thống nhất ký kết hợp đồng nhà đại lý với các điều khoản sau: 
Điều 1:  Hình thức nhà Phân Phối: 
Đại lý ....................................... là đại lý cấp 1 tại:................................. được bán sản phẩm trà do HTX Trà Xanh Thái Nguyên sản xuất với nhãn hiệu của HTX Trà Xanh Thái Nguyên.

Bên A chỉ giao cho Bên B sản phẩm Chè (Trà) Thái Nguyên (bao gồm chè thương phẩm đóng hộp và chè hút chân không túi thiếc các loại). Hàng hoá thông qua đại lý là hàng hoá do Bên A trực tiếp sản xuất, có đầy đủ tem nhãn, nguồn gốc xuất sứ, ngày sản xuất và hạn sử dụng trên bao bì sản phẩm rõ ràng.
Điều 2: Quyền sở hữu của Đại lý:
- Bên A là chủ sở hữu đối với nhãn hiệu hàng hoá giao cho bên B.
Điều 3:  Hoa hồng Đại lý:
Bên đại lý căn cứ vào giá bán của bên A để định giá bán ra thị trường và báo giá với khách hàng của mình, phần chênh lệch giữa giá nhập của bên A và giá bán cho khách hàng thì bên B được hưởng.
Hoa hồng đại lý do đại lý tự quyết định.
Điều 4: Quyền và nghĩa vụ của Bên A:
4.1 Quyền của Bên A:
· Quyết định giá bán cho đại lý;
· Cung cấp đầy đủ, kịp thời số lượng, chất lượng theo đơn đặt hàng của bên B.
· Yêu cầu bên B thực hiện biện pháp bảo đảm kinh doanh và an toàn hàng hoá theo quy định của pháp luật.
· Kiểm tra, giám sát việc thực hiện hợp đồng của Bên B.
4.2 Nghĩa vụ của Bên A:
· Hướng dẫn, cung cấp thông tin, tạo điều kiện cho bên B thực hiện hợp đồng đại lý.
· Chịu trách nhiệm về chất lượng hàng hoá và cam kết sản phẩm cung cấp phải là chè sạch được kiểm định về vệ sinh an toàn thực phẩm và đúng hiệu Chè (Trà) Thái Nguyên, được sản xuất tại vùng chè TÂN CƯƠNG THÁI NGUYÊN.
· Cung cấp các giấy tờ có chứng nhận về chất lượng sản phẩm cho từng lô sản phẩm chè giao cho bên B nếu cần.
Điều 5: Quyền và nghĩa vụ của bên B:
5.1 Quyền của bên B:
· Giao kết hợp đồng đại lý với một hoặc nhiều bên. 
· Yêu cầu bên A giao hàng theo hợp đồng đại lý, và các đơn hàng theo thường lệ.
· Bên B chỉ nhận hàng đúng chất lượng theo đơn hàng.
· Được hưởng phần chênh lệch mà Bên B thu được.
· Được định giá sản phẩm và bán sản phẩm ra thị trường theo giá của đại lý.
5.2 Nghĩa vụ của Bên B:
· Bên B phải cân đối số lượng bán ra cho phù hợp, không để hàng tồn kho quá nhiều dẫn đến ảnh hưởng chất lượng bên A không chịu trách nhiệm.
· Bán hàng hoá cho khách hàng theo giá hàng hoá Bên B ấn định.
· Thực hiện các biện pháp bảo đảm nghĩa vụ dân sự theo quy định của pháp luật.
· Bên B thanh toán cho Bên A tiền hàng 100% trước khi giao hàng, nếu số lượng hàng từ 100kg trở lên, Bên B phải đặt cọc ít nhất 50% số tiền theo đơn đặt hàng, 50% còn lại bên B phải thanh toán đầy đủ trước khi bên A giao hàng ít nhất là 02 ngày làm việc (không tính ngày lễ, tết, thứ 7 và chủ nhật).
· Bảo quản hàng hoá sau khi bên A giao, chịu trách nhiệm về chất lượng hàng hoá trong trường hợp do lỗi bảo quản mà Bên B gây ra.
· Đối với sản phẩm không đạt chất lượng theo đơn đặt hàng bên B có trách nhiệm báo ngay cho bên A trong vòng một tuần kể từ ngày nhận hàng và bên A sẽ đổi hàng khi còn nguyên đai nguyên kiện, tem nhãn, sản phẩm chè đóng bao xuông bên A sẽ không đổi lại.
· Chịu sự kiểm tra, giám sát và báo cáo tình hình hoạt động kinh doanh với Bên A.
Điều 6: Thời hạn đại lý:
· Thời hạn hợp đồng là hợp đồng 12 tháng, được xác định kể từ ngày hai bên ký hợp đồng. Hết thời hạn 12 tháng, hợp đồng mặc nhiên hết hiệu lực.
· Trong thời gian 3 tháng liên tiếp, nếu bên B không đặt hàng với bên A đơn hàng tối thiểu 20.000.000đ (mười triệu đồng) thì hợp đồng này sẽ tự động chấm dứt hiệu lực mà không cần thông báo cho bên B.
· Trong thời hạn hợp đồng, nếu một trong hai bên dừng hợp đồng thì phải báo cho nhau bằng văn bản trước 30 ngày về việc chấm dứt hợp đồng.
Điều 7. Các điều khoản khác:
- Mọi sự sửa đổi, bổ sung hợp đồng đều phải được ghi nhận bằng văn bản và được cả hai bên cùng nhất trí thông qua. Mọi vấn đề nảy sinh trong quá trình thực hiện hợp đồng sẽ được hai bên thảo luận và giải quyết bằng thương lượng.
- Nếu trường hợp hai bên không thống nhất giải quyết được, phải đưa ra pháp luật, bên nào thua sẽ chịu chi phí.
- Hợp đồng này được lập thành hai bản, mỗi bên giữ một bản, có giá trị pháp lý như nhau và có hiệu lực từ ngày ký hợp đồng.
	ĐẠI DIỆN BÊN A
Giám đốc
Đặng Thị Hồng Vân
	ĐẠI DIỆN BÊN B
                          Đại lý
                   ...............................
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